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KEL RICHELIEU
B A N Q U E P R I V É E

Une nouvelle entité plus forte et une offre complète

KBL Richelieu Banque Privée : KBL France et Richelieu Finance ont fusionné fin août,
donnant naissance à KBL Richelieu Banque Privée, une entité proposant à la fois les services

d'une banque privée et les compétences d'une société de gestion. Olivier Morlighem,
Directeur Régional Rhône-Alpes, évoque cette nouvelle entité et ses réponses face à la crise.

KEL France et Richelieu Finance
viennent de fusionner Quels se-
ront les conséquences pour les
clients ?

Nous pouvons désormais offrir a
chaque client une palette encore
plus complebe de services Sur
Lvon, forts d'une tres belle base
de clientele issue de la maison
Michaux nous nous dévelop-
pons maintenant auprès du tissu
entrepreneurial tres important
de la region Rhône-Alpes en
mettant en avant I expertise dc
notre pôle entrepreneurs En
effet de nombreux chefs d'en
trepnse qui sont en tram ou sur
le point de passer la mam ont
besoin d'être accompagnes dans
leurs réflexions et nous devrions
donc avoir beaucoup de travail
dans les annees qui viennent

Quel est le niveau du « ticket
d'entrée » chez KBL Richelieu
Banque Privée ?

Il n'y a pas a proprement parle
de « ticket d entree ». Certes,
nous n'avons pas vocation a
ouvrir de petits comptes Maîs
nous raisonnons davantage sur
le potentiel que sur les fonds
qu'un client peut apporter en
depot a un instant « t »

Concrètement, quels services
offrez-vous à vos clients for-
tunés7

Au cœur du dispositif se trou-
ve le Banquier prive, veritable
généraliste, qui reste toujours
l'interlocuteur central du client
En amont, nous nous appuyons
sur une ingénierie patrimoniale
efficiente et sur l'expertise de
notre pôle entrepreneurs Nous
disposons en interne de compe-
tences fortes maîs faisons appel
ponctuellement a des specia

listes sur des su]els tres pointus
Nous travaillons également avec
les Conseils personnels du client
dans un cadre de reflexion glo-
bale et d'optimisation au plan
familial

En aval, nous élaborons des so-
lutions de placement personna-
lisées, qui ne sont d'ailleurs pas
uniquement financieres fl peut
par exemple s'agir d'investisse-
ment immobilier que nous re
cherchons avec l'appui d'un re-
seau de partenaires En matière
de gestion financiere une equipe
dédiée travaille tres étroitement
avec le Banquier privé et se rend
au besoin disponible pour ren-
contrer le client

La crise a-t-elle transformé vo-
tre travail ?

Quand une crise survient il est
important d'être encore plus
present II n'y a rien de pire pour
un client que d'être abandonne
Nous passons en ce moment
beaucoup de temps a appeler
nos clients pour vérifier avec eux
que la configuration globale de
leurs actifs financiers est adaptée
en termes de degre de risque et
d'adéquation a leurs objectifs En
définitive, une crise a des vertus,
elle oblige a revenir aux fonda
mentaux et elle offre également
des opportunités

Cependant, vos clients ont choi-
si un certain profil d'investisse-
ment...

Bien sûr Maîs nous travaillons
beaucoup dans le cadre de pro-
fils flexibles qui nous dorment
plus de souplesse pour adapter
la gestion aux evolutions des
marches Cela nous oblige ainsi
a prendre nos responsabilités en
matiere d'allocation d'actifs et a

ne pas se décharger sur la notion
de profil choisi a I origine par le
client

Quelle analyse apportez-vous à
vos clients sur la crise ?

Nous avons connu différentes
phases D'abord est intervenue
une crise financiere majeure
entraînant une quasi-paralysie
du marche interbancaire Cette
phase dc crise aigue du systeme
financier se resorbe peu a peu
avec les solutions massives ap
portées sur le plan mondial par
les principaux Etats Ensuite,
nous sommes entrés dans une
crise economique qui s'annon
ce profonde et qui ne verra
sans doute pas cl ameliora-
tion avant fin 2009 Maîs
les marches financiers
reagissent toujours plus
vite que l'économie
réelle ct nous

refusons de céder au catastro-
phisme Nous mettons donc a
profit les variations des marches
pour adapter les actifs financiers
de nos clients en les positionnant
sur les thèmes, fonds et titres
qui seront les gagnants de cette
crise
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